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�El p�jaro rompe el cascar�n para nacer.
El cascar�n es su mundo.
Quien quiera nacer tiene que destruir
un mundo.�

� HERMANN HESSE , DEMIAN

C�DIGO FUENTE � PROGRAMA DE 4 SEMANAS



P A R A Q U I � N E S

TU NEGOCIO YA NO
CABE EN LA FORMA
EN LA QUE LO
VIENES PENSANDO.

Tienes a�os de conocimiento,
herramientas, experiencias,
formaciones, ideas y servicios. En
C�digo Fuente vamos a encontrar
qu� une todo eso, reconocer el
prop�sito mayor que existe detr�s y
transformarlo en un servicio capaz de
llevar tu verdadero aporte al mundo.

4 SEMANAS � 8 ENCUENTROS EN V IVO

MARTES Y JUEVES � USD 200

IN IC IA EL MARTES 20 DE OCTUBRE

@soy . ve ro ro ldan



� Q U � V A S A C R E A R ?

UN SERVICIO DISE�ADO ALREDEDOR DE TU
GENIO, ALINEADO CON EL PROP�SITO MAYOR
DE TU NEGOCIO Y CONSTRUIDO PARA
CONVERTIRSE EN SU PR�XIMO MOTOR DE
CRECIMIENTO.

A L T E R M I N A R T E N D R � S

01 Una lectura clara de tu negocio: qu� est� disperso,
bloqueado o mal aprovechado.

02 Tu genio identificado: qu� haces de una manera
particularmente tuya y qu� valor genera para otras
personas.

03 Tu servicio central definido: para qui�n es, qu�
transforma, qu� incluye, c�mo funciona y cu�nto cuesta.

04 Un plan para llevarlo al mundo: c�mo comunicarlo,
comenzar a venderlo y hacerlo crecer.

@soy.veroroldan



0 1

E L M A P A D E L P R O G R AM A � 0 1 Y 0 2

S E M A N A

1
REVELAR EL C�DIGO
�Qu� tienes realmente entre manos?

Vamos a hacer una auditor�a de todo lo que ya existe:
conocimientos, experiencia, servicios, herramientas, ideas y
resultados. El objetivo ser� encontrar el hilo que une todo
eso y comenzar a reconocer tu genio.

S E M A N A

2
RECONOCER EL PROP�SITO
MAYOR
�Qu� viniste a transformar?

Vamos a conectar tu genio con una transformaci�n y un
prop�sito que vaya m�s all� de ti. Definiremos qu� quieres
aportar, para qui�n y cu�l es el verdadero valor alrededor del
que puede crecer tu negocio.

@soy.veroroldan



02

E L M A P A D E L P R O G R AM A � 0 3 Y 0 4

S E M A N A

3
CREAR TU SERVICIO CENTRAL
Convertir todo eso en algo concreto.

Vamos a definir la transformaci�n, el p�blico, la promesa, la
metodolog�a inicial, el formato, la estructura y el precio: un
servicio con potencial para generar m�s ingresos y crecer
m�s all� de la venta de horas sueltas.

S E M A N A

4
AMPLIFICAR
Llevarlo al mundo.

Vamos a trabajar el mensaje, la comunicaci�n, la venta y el
plan de acci�n. Vas a salir sabiendo c�mo presentar, ofrecer
y comenzar a vender tu nuevo servicio.

@soy.veroroldan



C �MO S E V I V E

CADA D�A, UN C�DIGO.
Los martes abrimos el tema de la semana: concepto, mirada,
diagn�stico, preguntas y ejercicio. Los jueves trabajamos sobre lo que
hiciste: bajamos las ideas al negocio, tomamos decisiones, corregimos,
ordenamos y avanzamos.

De lunes a viernes tendr�s tu C�digo del d�a : un audio breve, de 8 a 15
minutos, para sostener el proceso entre encuentros.

LUNES Audio + microacci�n

MARTES ENCUENTRO EN VIVO

Abrimos el tema de la semana: concepto,
mirada, diagn�stico, preguntas y ejercicio.

MI�RCOLES Audio + implementaci�n

JUEVES ENCUENTRO EN VIVO

Trabajamos sobre lo que hiciste: bajamos las
ideas al negocio, tomamos decisiones,
corregimos, ordenamos y avanzamos.

VIERNES Audio de integraci�n + decisi�n o
compromiso

FIN DE SEMANA Descanso e integraci�n libre.

@soy.veroroldan



E N P A R A L E L O � I N T E G R A D O E N C A D A A U D I O

DE ARTISTA
A L�DER
Tambi�n vamos a trabajar sobre la
persona que necesita sostener este
nuevo nivel del negocio.

MINDSET � PATRONES � CREENCIAS �
DINERO � VISIBILIDAD � CAPACIDAD DE
RECIBIR � CONTROL � EXPANSI�N �
IDENTIDAD � LIDERAZGO

Este proceso est� integrado dentro de
los audios de C�digo del D�a: no son dos
recorridos separados.

Porque crear un nuevo servicio tambi�n
requiere revisar desde qu� identidad
est�s tomando decisiones y qu� c�digos
internos ya no pueden acompa�arte
hacia lo que viene.

@soy.veroroldan



E L R E C O R R I D O

REVELAR EL C�DIGO
�Qu� tienes realmente entre manos?

PROP�SITO MAYOR
�Qu� viniste a transformar?

GENIO
�Qu� haces de una manera particularmente tuya?

SERVICIO CENTRAL
�C�mo convertimos ese aporte en algo que tu negocio pueda ofrecer, vender
y amplificar?

IMPACTO
M�s personas, m�s recursos y una nueva etapa de crecimiento para tu
negocio.

@soy.veroroldan



B I B L I O T E C A D E R E C U R S O S

Durante el programa se ir�n sumando meditaciones, ejercicios y audios
adicionales seg�n las necesidades reales del grupo. No ser� una
biblioteca para acumular contenido, sino un espacio con recursos
concretos para acompa�ar aquello que cada persona necesite trabajar.

T U L U G A R E N C � D I G O F U E N T E

$200USD

4
SEMANAS

8
ENCUENTROS EN V IVO

20 oct
IN IC IO � MARTES

@soy .veroro ldan



03

SI EST�S LISTA/O
PARA REVELAR TU
C�DIGO FUENTE,

ESCR�BEME POR MENSAJE DIRECTO
PARA RESERVAR TU LUGAR.

4 SEMANAS � 8 ENCUENTROS EN VIVO
MARTES Y JUEVES � USD 200
INICIA EL 20 DE OCTUBRE

@soy .veroro ldan



�LA AUTENTICIDAD NO SE FABRICA.
SE REVELA.�

Todo lo que has aprendido, creado y vivido te trajo hasta aqu�. Ahora es
momento de encontrar el c�digo que une esas piezas y convertirlo en un
servicio capaz de expresar la verdadera dimensi�n de tu trabajo.

C�DIGO FUENTE
4 SEMANAS � 8 ENCUENTROS EN VIVO � USD 200

@soy .veroro ldan


